
IPO HISTÓRICO

O Maior IPO da História Sai da 
Flórida (e do Mundo)
No dia 1º de abril de 2026, a SpaceX protocolou confidencialmente seu 
pedido de IPO na SEC — internamente chamado de "Project Apex".

O arquivo foi confirmado pelo CNBC, Bloomberg, Reuters e Wall Street 
Journal no mesmo dia.

A listagem pública está prevista para junho de 2026 na Nasdaq, 
com o S-1 público esperado em abril ou maio.



OS NÚMEROS

Os Números do IPO
Indicador Valor

Valuation almejada US$ 1,75 trilhão (Bloomberg) a 
US$ 2,1 trilhões (reportes mais 
recentes)

Captação pretendida US$ 75380 bilhões

Recorde anterior (Saudi Aramco 
2019)

US$ 29,4 bilhões

Participação de Elon Musk 42% do capital

Ações para varejo 30% 4 3x o padrão de Wall Street

Bancos underwriters 21 bancos, incluindo Goldman 
Sachs, Morgan Stanley, JPMorgan 
e Bank of America

Ranking no S&P 500 se listada 6ª maior empresa do mundo, 
atrás apenas de Nvidia, Apple, 
Alphabet, Microsoft e Amazon



O QUE É A SPACEX HOJE

A SpaceX que vai a bolsa não é 
mais uma empresa de foguetes
É um conglomerado tecnológico vertical com 4 ativos principais.

1

Starlink — Espinha dorsal financeira do IPO
10 milhões de assinantes ativos (fev/2026)

Receita 2025: US$ 10311 bilhões

Projeção 2026: US$ 15,9324 bilhões

ARPU médio: US$ 80/mês

Potencial de centenas de bilhões em receita futura

2

Negócio de Lançamentos
165 lançamentos orbitais em 2025 4 mais que o restante 
do mundo somado

US$ 24,4 bilhões em contratos do governo americano desde 
2008 (NASA, Força Aérea, Space Force)

Contrato recente: US$ 178,5 milhões da Space Force para 
satélites de rastreamento de mísseis (1º abril 2026)



OS 4 ATIVOS

xAI e X: Os Novos Pilares da SpaceX

1

xAI (adquirida em fev/2026)
Fusão all-stock valorizando xAI em US$ 250 bilhões

Integra o Grok (LLM) à infraestrutura da Starlink

Visão: data centers orbitais — computação de IA em satélites 
alimentados por energia solar

2

X (ex-Twitter)
Incorporada via xAI na estrutura da SpaceX

Receita ~US$ 2,9 bilhões/ano; absorvida pelo fluxo de caixa da 
Starlink

Financeiro consolidado (projeção analistas — Quilty Space)

Receita total 2026
~US$ 20 bilhões

EBITDA
~US$ 14 bilhões

Free Cash Flow
~US$ 8,1 bilhões



TRAJETÓRIA DE VALUATION

Trajetória de Valuation: 38x em 6 
Anos

Ano Valuation

2020 US$ 46 bilhões

2021 US$ 100 bilhões

2022 US$ 137 bilhões

2023 US$ 180 bilhões

2024 US$ 350 bilhões

Jan/2025 US$ 800 bilhões

Fev/2026 US$ 1,25 trilhão (pós-fusão xAI)

Mar/2026 US$ 1,75 trilhão (target IPO)

Quem entrou em 2020 a US$ 46 bilhões está olhando para um 
ganho de 37–38x no papel.



POR QUE AGORA?

Por Que o IPO Agora? Os 4 Motivos

1 Data centers orbitais
Precisam de US$ 30 bilhões+ para construir IA em órbita alimentada 
por energia solar. Escala impossível sem mercado público.

2 Moon Base Alpha
NASA confirmou base lunar permanente. SpaceX é principal 
contratada. Capital necessário em escala sem precedente.

3 Missão a Marte
Starship precisa de bilhões em R&D contínuo. O IPO financia a 
ambição de Musk independente de contratos governamentais.

4 Projeto Golden Dome
Sistema antimíssil hipersônico dos EUA. SpaceX é candidata natural 
pela constelação Starlink já em órbita. Posicionamento estratégico pré-
IPO.

Análise: A SpaceX sempre evitou bolsa para evitar pressão de curto 
prazo. A escala dos projetos futuros simplesmente ultrapassou a 
capacidade de captação privada.



IMPACTO NA FLÓRIDA

Impacto Direto na Flórida
A Flórida não é só onde o foguete decola. É onde o dinheiro fica.

SpaceX na Flórida hoje:

Gigabay em construção
US$ 1,8 bilhão investido em instalação de 815.000 m² para integração 
do Starship em Cape Canaveral. Conclusão prevista: 2026. 600 
empregos diretos.

109 lançamentos em 2025
Recorde histórico, todos saindo da Flórida.

Operações em Cape Canaveral
Dois pads de lançamento ativos, mais infraestrutura do Starship 
chegando.

Contratos Space Force
US$ 178,5 milhões adicionais assinados em 1º de abril de 2026 para 
lançamentos de satélites de defesa saindo de Cape Canaveral.



ECOSSISTEMA AEROESPACIAL

Ecossistema Aeroespacial da Flórida

+150K
Empregos diretos

No setor espacial da Flórida

US$26B
Impacto econômico

Anual gerado pelo setor

220
Projetos em pipeline

Valendo US$ 6 bilhões (Space Florida, 2025)

+15K
Novas vagas

De alta remuneração anunciadas na região nos últimos 3 anos

Blue Origin
4.000 funcionários + US$ 2,3 bilhões investidos na Flórida

Amazon Project Kuiper
US$ 120 milhões em facility operacional em Cape Canaveral



MERCADO IMOBILIÁRIO

Impacto no Imóvel: Space Coast (Brevard 
County)
O IPO não é um evento isolado. É um acelerador de uma valorização já em curso.

Números atuais do mercado:

+9% de valorização em 2026
Previsão de valorização imobiliária em Brevard County (especialistas locais)

Apenas 3,7–3,8 meses de supply
Estoque atual (mercado saudável precisa de 6 meses)

~US$ 370.000 preço mediano
Fev/2026 — Brevard 43% mais barato que Miami

Segmento US$ 1M–1,5M
Crescimento acelerado puxado por executivos do setor aeroespacial em relocalização

Perfil dos compradores chegando:

Engenheiros de SpaceX, Blue Origin, L3Harris e Northrop Grumman

Tech workers de CA e CO seguindo contratos

Executivos de NY e Miami em busca de custo de vida menor com salário do setor espacial

O efeito multiplicador do IPO: Com US$ 75 bilhões captados, a SpaceX vai expandir 
operações massivamente em Cape Canaveral. Cada engenheiro contratado gera ~5 
empregos indiretos na região. O Gigabay sozinho vai transformar a dinâmica do 
mercado local ao longo dos próximos 3–5 anos.



COMPARATIVO

Comparativo: SpaceX vs PIB do 
Brasil

Valor Número

PIB do Brasil em 2025 (IBGE) R$ 12,7 trilhões (US$ 2,46 trilhões)

Valuation almejada da SpaceX US$ 1,75–2,1 trilhões

Percentual em relação ao PIB 
brasileiro

71%–85% do PIB do Brasil

Funcionários da SpaceX 
(estimativa)

13.000 pessoas

População do Brasil 215 milhões de pessoas

A análise: Uma única empresa, fundada há 24 anos por um único 
empreendedor, vale quase o equivalente à soma de toda a produção 
econômica anual do Brasil. Isso não é exagero — é o que o mercado está 
precificando para a infraestrutura espacial e de IA do século 21.



CONCLUSÃO

Conclusão e Oportunidade para o 
Investidor Brasileiro
O que o IPO da SpaceX significa na prática:

Para o investidor de 
ações:

IPO em junho/2026 na Nasdaq — 
qualquer pessoa com conta em 
corretora americana poderá 
comprar ações

30% das ações reservadas para 
varejo — acesso democratizado

Múltiplo agressivo exige análise 
cuidadosa do S-1 antes de entrar

Para o investidor 
imobiliário na Flórida:

O IPO é um catalisador adicional 
sobre uma tese já sólida: Space 
Coast está subavaliada em 
relação ao impacto econômico 
real

Brevard County: entrada ainda 
acessível (US$ 370k mediana) 
com +9% de valorização projetada 
para 2026

Demanda por imóveis de 
engenheiros e executivos do setor 
aeroespacial é estrutural, não 
cíclica

A síntese: A Flórida não é apenas onde a SpaceX lança foguetes. É onde ela 
constrói seu futuro — e o IPO vai acelerar esse processo com dezenas de bilhões 
em novos investimentos, milhares de novos empregos de alta renda e uma 
demanda imobiliária que o supply local ainda não consegue atender.

"O foguete sobe. O dinheiro fica na Flórida."



TRANSPARÊNCIA

Fontes Utilizadas
Este conteúdo foi elaborado com base nas seguintes fontes jornalísticas, 
analíticas e institucionais:

Mídia Financeira
CNBC, Bloomberg, Reuters, WSJ, TechCrunch, Axios, Fortune, The Street, 
Teslarati

Setor Espacial
Space Florida, Quilty Space

Dados Econômicos e Imobiliários
IBGE, Brevard County Property Appraiser, Space Coast Association of 
Realtors

Este material é de caráter informativo e educacional. Não constitui 
recomendação de investimento. Consulte um assessor financeiro 
qualificado antes de tomar decisões de investimento.


